Zwei Miitter, ein Ziel. CATHERINE PUMPIN und TINA
HABICHT wollten schon als Studentinnen zusammen eine Firma
fithren. Jetzt haben sie die Warenhauskette Cachet {ibernommen.

Text NINA SIEGRIST
Fotes MARCEL NOCKER

iesmal sind sie nicht als Kundinnen
D hier, Kaufen nicht nur eine Vase,

eine Kerze, ein Spielzeug filr die
Kinder. Nein, diesmal kommen Catherine
Piimpin, 41, und Tina Habicht, 44, als
neue Besilzerinnen in die Cachet-Filiale
am Zircher Hechiplatz, dahin, wo sie
schon als Teenager Geburtstagsgeschenke
fiir ihre Freundinnen gekauft haben. Sie
nehmen eine Seidenbluse von der Stange,
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probieren einen Armreif an und studieren,
weiter hinten in der kleinen Ethno-Welt,
eine Packung Henna-Haarfiarbemittel. Die
ganze Warenhauskette mit 13 Léden haben
die zwei Ziircherinnen vor Kurzem «posch-
tet» (siehe Box). Jetzt machen die Freun-
dinnen eine «Tour de Suissex», um ihr klei-
nes Imperium zu erkunden. Die Einrichtung
ist iiberall ein bisschen anders, der Duft
stets der gleiche: ein Gemisch aus Seife,
Réucherstibchen und einem Hauch Aben-
teuerlust — Cachet konnten sie schon
immer gut riechen.

Mitte der Neunzigerjahre studie-
ren Catherine Piimpin und Tina Habicht
in St. Gallen Betriebswirtschaft. In einer
theorielastigen Vorlesung kommen die
beiden ins Gesprich. «Gell, wir sind
halt eher Praktiker als Wissenschaftler»,
sagen sie. Sie verstehen sich blendend.
Und beschliessen: «Irgendwann tiber-
nehmen wir zusammen eine Firmal»

Ein Garten vor einem Mehrfamilien-
haus am Zidrichsee. Aus den Studentinnen
sind Managerinnen geworden, doch elwas
hat sich in all den Jahren nicht gefindert:
Schon fir die Uni-Abschlusspriifungen
willzten die Freundinnen ihre Biicher
lieber in Tinas kleinem Garten als in der
Bibliothek. Jetzt ist der Garten etwas
grosser, dekoriert mit Cachet-Kissen,

Cachet-Windlichtern, Cachet-Vasen. Und
statt iber Biichern briiten die zwei Frau-
en iber Inventarlisten, wihrend Tinas
vierjdhrige Tochter Gianina drinnen ihren
Mittagsschlaf hiilt. Catherines zehnjihriger
Sohn Jeremy kommt spater hinzu, er ist
noch in der Schule. Beide Miitter haben
immer mindestens 80 Prozent gearbeitet,
sich mit Krippe, Nannys, Machbarn und
Grosseltern organisiert. Jetzt, wo sie sich
die Firmenleitung teilen, ist alles einfacher:
Wenn Tina Habicht mit Filialleiterinnen
das Ladenmanagement bespricht, passt
Gotti Catherine auch mal auf Gianina auf.
Und wenn Catherine zu Lieferanten in
Asien reist und ihr Ehemann auch gerade
geschiiltlich unterwegs ist, verbringt Jere-
my mal ein, zwei Tage bei Gotti Tina. Die

CACHET - ZAHLEN & FAKTEN

Modernes
ami-Modell
, Wihrend
Catherine
Piimpin arbei-
tet, passt Tina
Habicht auf
deren Sohn
Jeremy und
ihre eigene
Tochter
Gianina auf.

» GESCHICHTE Cachet wird 1954 in Bern von Henriette Bauer gegriindet. Die
Pionierin verkauft ihr Lebenswerk 1993, Nach fast 20 Jahren unter der Flihrung
von Konrad LAmmler dbernehmen im Mai 2011 Catherine Piimpin und Tina Hahicht
die Ladenkette. » GROSSE Cachet zahlt 110 Angestellte, ist in |12 Stédten prisent,
macht einen Umsatz in zweistelliger Millionenhdhe. » PRODUKTE Geschenkartikel,
Kunsthandwerk, Mébel, Kleider, Schmuck, Spielzeug und Esoterikprodukte.

Ein Grossteil davon stammt direkt von Lieferanten in Stidostasien und Indien.

beiden sind Freundinnen, Geschéftspart-
nerinnen, Patentanten von ihren Kindern.
«Nein, wir gehen uns selten auf die Ner-
vens, sagen sie. Dass Geld Freundschaften
zerstiren kann, haben sie oft diskutiert.
Gianina ist aufgewacht, trottet
verschlafen in den Garten. Und zeigt ihre
personliche Neuanschaffung: eine rosa-
rote Uhr mit Plastikdiamant. «Das isch

. im Fall en richtige Amant», erklart sie.

Ein Diamant. Etwas Einmaliges, was
so schnell nicht wieder komint, nur etwas
Feinschliff benétigt. Das geht der Unter-
nehmensberaterin Tina Habicht durch
den Kopf, als sie im Februar 2011 erfihrt,
dass sie einen Mandanten beraten soll, der
Inhaber einer «exotischen Ladenkettes ist
- und diese eventuell verkaufen will. Be-
ruflich haben sich die Studienkolleginnen
nach der Uni in unterschiedliche Richtun-
gen entwickelt. Habicht spezialisiert sich
im Detailhandel, lanciert weltweit Shops
von Bally, arbeitet in leitender Funktion
bei der Migros, sitzt in der Geschéfts-
leitung von Diethelm Keller Brands.
Piimpin macht Karriere im Finanzsektor,
arbeitet fiir die Ziirich Versicherungen
und fiir Swiss Re, unterstiitzt spéter inter-
nationale Investoren bei Firmeniiber-
nahmen, Privat treffen sie sich regel-
miissig, sagen immer wieder: «Irgendwann
itbernehmen wir zusamrmen eine Firma.»

Und dann ist da cben dieser Inha-
ber einer exotischen Ladenkette. Sieben

von zwanzig Cachet-Filialen musste
Konrad Liammiler schliessen, die Umsatz-
zahlen kiinnten besser sein, ein Verkauf
ime gelegen. «Ich kenne da eventuell
jemanden ...», sagt Tina Habicht. Bald ist
sie nicht mehr Beraterin, sondern zusam-
men mit Catherine Piimpin Kaufinteres-
sentin. Es folgen monatelange Analysen
und Vertragsverhandlung, Ende Mai wird
unterschieben: «Als wir das Geld riiber-
schieben mussten, haben wir zweimal
leer geschluckts, erziihlen die beiden.
Fiir andere haben sie Dutzende Firmen-
iibernahmen durchgefithrt, doch das
Plitndern des eigenen Sparschweins sei
«halt schon noch mal was anderess.

Die Arbeit ist fiir heute beendet.
Catherine Piimpin und Tina Habicht rdu-
men ihr Cachet-Gartenbiiro hinein. Jetzt
sind die Geschéftsfrauen ganz Miitter.
Morgen ist ein neuer Tag. Und es gibt viel
zu tun: Ein neues Konzept, das auf mehr
MNachhaltigkeit setzt, soll Cachet zu mehr
Umsatz verhelfen. Ebenso ein Online-
Vertrieb, «Natiirlich wollen wir mit
Cachet, beweisen, was wir draufhabens»,
sagl Piimpin. Aber Cachet sei mehr,
«gin Lebensprojekis. Oder, wie es Tina
Habicht ausdriickt, «eine Schatztruhe,
die immer fiir eine Uberraschung gut ist».
Und irgendwie glaubt man ihn zu riechen,
selbst hier im Garten, diesen Duft nach
Seife, Riucherstibchen - und einem
Hauch Abenteuerlust. [ ]
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